VERSICHERUNG:

EXISTENZSCHUTZ FUR
SALES AGENTS

WIE GUT SIND SIE BERUFLICH ODER PRIVAT ABGESICHERT? In Zeiten von Zweiklassenmedizin,
steigenden Haftungsrisiken und zunehmenden Rechtsstreitigkeiten ist es besonders wichtig,
sich selbst umfassend zu schiitzen. Wie gut, dass es Sonderlosungen gibt, die speziell auf die
Anforderungen der Sales Agents zugeschnitten wurden.

TEXT: PETER ZORN, VERSICHERUNGSMAKLER & PRODUKTENTWICKLER

G emeinsam mit dem Bundegremium
entwickelt und seit mehr als 15 Jah-
ren bewdhrt, prasentieren sich die maR-
geschneiderten Versicherungslosungen
fir Sales Agents nun im neuen Gewand
mit verbesserten Leistungen zu leistba-
ren Pramien. Als Sales Agent haben Sie
dadurch nicht nur Zugang zu hohen Ra-
batten, sondern kénnen durch das indivi-
duelle Bausteinsystem der Produkte eine
flexible und kosteneffiziente Losung ge-
stalten. Egal, ob es also um Streitigkeiten
zu Ausgleichsanspriichen, Beratungsfeh-
ler oder lhre Gesundheitsvorsorge geht -
wahlen Sie den passenden Schutz fiir lhre
Bediirfnisse:

RECHT & HANDEL

Diese Rechtsschutzversicherung fiir den
betrieblichen und privaten Bereich ist ein-
zigartig auf dem Osterreichischen Markt,
da sie weit Uiber die ,normalen* Rechts-
schutzdeckungen hinausgeht. Beispiels-
weise sind Streitigkeiten zu Ausgleichs-
anspriichen nach § 24 HVertrG oder freie
Anwaltswahl eingeschlossen. Zusatzlich
sind die grofiten finanziellen Rechts-
schutzrisiken wie Kundenstockablose,

SPEZIALVERSICHERUNGEN & VORSORGELOSUNGEN
» mafigeschneiderte Versicherungskonzepte
« individuell erweiterbares Bausteinsystem

« exklusive Sonderrabatte

«jahrliches Kiindigungsrecht ohne Dauerrabatt
« steuerlich absetzbar als Betriebsausgabe

« Kosten- und Vertragsreduktion

Denken Sie an lhre Zukunft

offene Provisionsforderungen oder Scha-
denersatzanspriiche gegeniiber Business
Partnern versicherbar.

SICHER & HANDEL

Haften Sie noch mit lhrem Privatvermo-
gen? Schluss damit! Egal, ob Einzelunter-
nehmen oder GmbH, fiir Beratungsfehler
konnen Sie von lhren Kunden haftbar
gemacht werden. Die groRe Angst vor
diesen Privathaftungen sowie Unterver-
sicherung bei Betriebsausfillen, Sach-
schdden und Cyberangriffen sind nur
einige wenige Szenarien, die fiir viele
Sales Agents wohl gleichermalen exis-
tenzbedrohend waren. Mit ,,Sicher & Han-
del“ sind nach dem All-in-one-Prinzip alle
wichtigen Absicherungen zu leistbaren
Préamien in einem Produkt vereint und als
Baukastenldsung individuell gestaltbar.

GESUND & HANDEL

Ein Krankenhausaufenthalt oder eine
ambulante Behandlung kann schnell zu
einer Herausforderung werden, sowohl
personlich als auch geschaftlich. Um in
Zeiten der Zweiklassenmedizin rasch und
kompetent behandelt zu werden, ist eine

lhre unternehmerischen Ziele und langfristigen Erfolge sollten nicht von Risiken
liberschattet werden. Durchstobern Sie unsere Produktiibersicht, die diesem
Magazin beigelegt ist, und handeln Sie jetzt!

Individuelles Angebot anfordern unter www.salesagents-versicherungen.at
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private Gesundheitsvorsorge unverzicht-
bar. Mit ,,Gesund & Handel“ gibt es eine
malgeschneiderte Vorsorge durch indi-
viduelle Kombinationsmdglichkeiten aus
Ambulant und Stationdr. Wahlen Sie Ihren
Arzt des Vertrauens und erholen sich im
Ein- oder Zweibettzimmer des Kranken-
hauses lhrer Wahl. Die Gesundheit ist
zweifelsfrei unser hochstes Gut und noch
dazu die Existenzgrundlage lhrer tagli-
chen Arbeit. Umso wichtiger ist es, diese
Absicherung nun schnellstmoglich selbst

in die Hand zu nehmen. .
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PETER ZORN

ist Versicherungsmakler und Ei-
gentiimer der Zorn Versicherungs-
vergleiche GmbH. Gemeinsam
mit Branchenteilnehmern hat er
bereits bewahrte Branchenldsun-
gen fiir Sales Agents entwickelt.

info@handelsagenten-
versicherungen.at

www.salesagents-
versicherungen.at

CONTACT? salesagents.at



